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A délel6tti el6adasokat Javier Gon-
zalez Pareja, a Robert Bosch Kft.
iigyvezet( igazgatdja zarta. Az 4ltala
képviselt vallalat Miskolcon és Hat-
vanban is részt vesz a dualis képzés-
ben, és tobb versenyt is szervez, ahol
sjatékokkal” probalja megnyerni és
tanitani a didkokat. A Bosch szdmara
nagyon fontos az innovacio, minden
nap 18 szabadalmat nytjtanak be a
cég kiilonboz6 telephelyeirdl szerte
a vilagban. A kozeljovében az 6njaro
auto kifejlesztését céloztik meg,
melyben nagy szerepet kapnak majd
a magyar mérnokok, ugyanis a jelen-
leg alkalmazott vezetdi asszisztens
rendszerek nagy részét hazankban
fejlesztik és gyartjak.

A déluténi panelbeszélgetések 2 szek-
ciéban zajlottak:

1. szekci6: abroncs, gumi, miianyag,
elektronika, belsé tér, finanszirozas,
2. szekeid: motor, karosszéria, fém-
megmunkalas, finanszirozas.

A beszélgetések soran a kiilonb6z6
szint{ besz4llitok lehetGségeirdl,
iizletpolitikajarol és fejlesztési
tevékenységeikrol esett sz6. Szoba
keriilt a 2008-as valsag is, amely sok
beszallitonak a véget jelentette, és
ezzel Osszefliggésben a fellendiilés,
talpra allas megélését is elmesélte
mindegyik vallalat képviselsje. Er-
dekességként minden OE-beszallitd
megjegyezte, hogy a valsag kicsit
osszehozta a jarmiigyartokat és a
beszallitokat.

Azobta tobb segitséget kapnak, kony-
nyebben dolgoznak egyiitt, ugyanis
a gyartok is rajottek, hogy, ha a
beszallitok cs6dbe mennek, akkor a
verseny megszlinik, vagy egyaltalan
nem lesznek termel6i kapacitasok,
amikor a piac Gjra felébred. Rdadasul
ugy tlinik, hogy a jarmdipar talpra
allt, és befogadoképessége egyre gya-
rapszik. Ezzel el is jutottunk a masik
f6 téméahoz, az oktatdshoz. Mindkét

szekciéban felvetddott ez a téma is,
ugyanis a cégek arra panaszkodtak,
hogy nem talalnak elég szakképzett
munkaerét. A Pata Jozsef Gépipa-

ri Kft. igyviv6je elmondta, hogy a
mérndki pozicidkat tekintve jol all-
nak, viszont a szakmunkéasok kozott
ma is a legtobben nem a megfeleld
végzettséggel rendelkeznek, emellett
ezekben a munkakérokben 10 4j dol-
gozo6bol altaldban 4-et sikeriil csak
megtartani.

Dr. Hanula Barna a felsGoktatasban
is tobb problémat 14t még: a miiszaki
végzettségli didkok kommunikécids
készségét, csapatszellemét is csiszol-
ni kellene, ugyanis a munka soran
legalabb 50%-ban ezek a képessé-
gek jatszanak szerepet. Az oktatas
megujitisiban tett els6 1épések jo
iranyba terelik a képzéseket, de ennél
még tobbet kell tenni ahhoz, hogy a
piacon eladhat6 tudassal jojjenek ki a
didkok az oktatasi intézményekbdl. ®

A Delphi eladta Thermal tizletagat a MAHLE-nak

A Delphi Automotive PLC bejelen-
tette, hogy végleges megallapodasra
jutott a 100%-o0s tulajdonat képez6
termél iizletaganak eladasarodl a
MAHLE GmbH-val, mely tranzakci6
értéke koriilbeliil 727 millié USD.

Az ligylet varhat6 lezarasa 2015 III.
negyedéve, mely bizonyos hat6sa-

gi engedélyek beszerzésének még
fliggvénye. A Delphi és a MAHLE egy
kiilon szandéknyilatkozatot is alair-
tak, hogy a Delphi eladja Shanghai
Delphi Automotive Air-Conditioning
Systems Co. Ltd. részesedését. Az eb-
bél az ligyletbdl szdrmazo bevételek
tovabbi 727 milli6 USD-t jelentenek
majd a teljes tulajdonban 1év§ iizletag
eladasan feliil.

A termal lizletig MAHLE altali
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megvasarlasa — aki a termal rend-
szerek egyik vezetd globalis szallitdja
— biztositéka vevGink folyamatos,
piacvezet6 szolgaltatasokkal val6 el-
latasanak és egyben stabilitast jelent
munkavéllaléinknak is.

A Delphi Thermal divizidja 2014-ben
1.6 millidrd USD forgalmat produkalt,
korulbeliil 6700 munkavéallaléval és
13 telephellyel vilagszerte, koztiik van
a balassagyarmati Delphi Thermal
Hungary Kft. A Thermal divizid
miikodési eredményeinek kozzététele
2015 elsé negyedévében megszlinik.
»A Delphi Thermal divizi6janak
megvasarlasa megerdsiti j6 pozici-
onkat a termal rendszerek piacdn” —
nyilatkozta prof. Heinz K. Junker, a
MAHLE igazgat6tanicsanak elnoke

és vezérigazgatdja. , A tranzakcid
kiterjeszti gyartasi jelenlétiinket
Eurépaban, Eszak-Amerikaban és
Azsiaban, valamint tovabb szélesiti
termékskalankat és rendszerszak-
tudasunkat, kiilonosen a klima-
kompresszorok teriiletén. Ez a 1épés
a MAHLE stratégiai fejlesztésének
folytatasat jelenti.”

O’Neal hozzatette még: ,A MAHLE
részeként a Delphi Thermal egy
vezetd rendszerbeszallitd részévé
valik a termél iparagban, jobban
pozicionalt, hogy kiszolgalja vev6it
globAlis jelenlétével és az iparagve-
zetd technologiai portfolidjaval. Ez
az lzletag stratégiailag illeszkedik a
MAHLE-ba, ami vev6ink és munka-
vallaléink javat szolgalja majd.” ®



