Az Eurotrade Kft. a kdzelmultban Unnepelte 1990-es alapitdasanak 25. évforduldjat. Szlcs
Attila, a cég alapitd tulajdonosa és azdta is Ugyvezetdje, majd’ egyhetes rendezvényso-
rozatra invitalta Uzleti partnereit azért, hogy visszatekintsenek a 25 év alatt megtett utra,
megkdszdnjék Uj és régi tgyfeleiknek a folyamatos bizalmat, és bemutassak a portfélioba
tartozo termékkodr Ujdonsagait. Szakmai, kulturalis és szakralis rendezvényekkel emlékez-
zenek az elmult évekre, és ismerjék meg a vallalat jelenét, jovébeli Uzleti terveit.

Az M1-es autépalya koméaromi cso-
mopontjiban talalhaté Eurotrade
kozponti telephelyén a sziiletésnapi
rendezvények egy képzémiivészeti
kiallitassal vették kezdetiiket. T6kés
Lészl6 piispok tr nyitotta meg a
~Székely keresztat” cimi kiallitast,
Sziics Attila altal még a Ceausescu-kor
Romani4jabol kimentett, paratlan
miivészi élményt nyGjtd, Imets Laszld
csikszeredai miivész altal készitett
fametszetsorozatat bemutato tarlatot.

KIS MAGYAR SZAKMAI
SIKERTORTENET

A jubileumra emlékez$ események
sorat majus 26-an délutan Sziics
Attila , Epizodokbdl (cég) torténelem”
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cimmel tartott el6ad4sa nyitotta meg.
Az 1990-ben alapitott Eurotrade Kft.
ma az egyetlen magyar tulajdonban
1év6 nagyhaszongépjarmd-importdr és
kereskedelmi vallalkozas, amely allja
a sarat a hazai piacra is jellemz6 glo-
balizaci6s trendekkel szemben. Ahhoz,
hogy a hazai tulajdonban 1év§ ver-
senytarsai koziil szinte egyediiliként
életben tudjon maradni, valamint fo-
lyamatosan fejlédni is tudjon, mindig
mas utakon jart, mint versenytarsai.
El6ad4saban részletesen ismertette és
adatokkal gazdagon illusztralta a szak-
mai palyafutas 25 évét. Az Euroltrade
Kft., mint a cseh jaArmipar hazai
reprezentansa valt ismertté a teher-
auto- iizemeltetd hazai vallalkozasok
szaméra. Az AVIA, a SKODA-LIAZ

és a TATRA tlizemeltet6k altal mar a
’90-es években jol ismert cég az ezred-
fordul6 utan folyamatosan bévitette
valt a hazai hasznalt nehéz-tehergép-
kocsi kereskedelemnek, valamint az

4j IVECO tehergépkocsik piacanak.

A 2008-ban indult valsag drasztikus
hatéssal volt a cég m{ikdésére, mivel
forgalmuk az egynegyedére csokkent,
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és ligyfeleik nagy része cs6dbe ment. A
szilard pénziigyi és szakmai alapokra
épitett nemzeti szini haromszoget —
ez a cég logdja — azonban ez sem razta
meg jelentGsen, mondta el az ligyve-
zetG, amiben nagy szerepet tulajdonit
Isten megtarto kegyelmének is. 2013-
t6l Gjra dinamikus novekedési palyara
allt az Eurotrade Kft., amelyben
elsédleges szerepe volt az értékesitett

{j jarmfiivek névekv6 darabszamanak
és a kiilonbo6zb kozbeszerzési eljara-
sokon valo sikeres szereplésnek. Ezen
a héten is harom kiilonb6z48 jarmiives
kozbeszerzésben hirdettek ki gy6z-
tesnek, jegyezte meg az iigyvezetd, és
még nincs vége a hétnek. Sziics Attila
beszélt arrdl is, hogy miért lett, miért
maradt és miért lesz véleménye szerint
sikeres a jovGben az altala alapitott
Eurotrade Kft.

A sajtétajékoztaton jelentették be,
hogy a SAILUN Tyres, az egyik leg-
gyorsabban fejl6d6, prémium szeg-
mensben jarmtiabroncsokat gyarto
kinai vallalat kizar6lagos hazai képvi-
seletét az Eurotrade Kft. fogja ell4tni a
jov6ben. Chen Huang ur, a 2002-ben
alapitott gyart6 cég globalis iizletfej-
lesztési igazgatodja tajékoztatdjaban
bemutatta a gyartas és a fejlesztés
folyamatait, valamint az eurépai piac
meghoditasara vonatkoz6 terveiket

is. Megemlitette, hogy a tehergépjar-
mi-iizemeltetGk részére ajanlott teljes
termékvalasztékuk mar elérhetd az
Eurotrade Kft. egész orszagot lefedd
iizletk6tdi halozataban is.

A sajtotajékoztatd vendége volt még
Jiri Richter tr, a cseh TATRA gyar ke-
reskedelmi igazgat6ja és Herceg Péter,



CEGISMERTETO

alengyel WIELTON pétkocsigyartd
regionalis igazgatdja is. Mindketten
cégeik legtjabb fejlesztéseirdl tar-
tottak tijékoztatot. A magyarorszagi
piacon a WIELTON po6tkocsigyartot
kizarolagos jelleggel az Eurotrade Kft.
képviseli.

Sziics Attila igazgatot kérdezziik
az elmult 25 évrdl, els6sorban a
vallalkozas vezetésérol.

— Miért tudott folyamatosan sikeres
maradni az Eurotrade Kft. még a ne-
hezebb gazdasagi idészakokban is?

— En mindig teljesitménykézponta
rendszert épitettem, és ehhez kovetke-
zetesen ragaszkodtam. A ’90-es évek
végére kialakult egy olyan, az iizleti
kornyezet megvaltozisaira gyorsan
reagal6 és alkalmazkodo6 vallalati
miikodési modell, ami biztositotta a
talélést minden, szdmunkra kedve-
zGtlen piaci valtozassal szemben. A
folyamatosan indul6 4j tevékenysé-
gekben altalaban jol kamatoztatjuk

a koradbbiakban megszerzett tudast.

A multibrand modell szerint mindig
tobb labon alltunk, ami sok szempont-
bol megnehezitette a miikodésiinket,
de Osszességében a fejlédés motorja
volt. J6 volt az iizleti és szakmai stra-
tégiank, tovabba az sem volt mellékes,
hogy nagyon értettlink ahhoz, amivel
foglalkoztunk.

— Mit csinaltak masképpen?

— Talan nem azon van a hangstly,
hogy masképpen, hanem azon, hogy
hogyan. A cég meghatdrozd emberei a
kezdetekt6l fogva rengeteget dolgoz-
tak. A kezdetektd] a jelszavunkka valt,
hogy mi hagyoményos médon keres-

siik a pénzt, ,megdolgozunk érte”. Na-
gyon erdsek voltunk a marketingben
és a kereskedelemben. Minden profitot
visszaforgattunk a névekedés céljaira.
Gyakorlatilag 2004-ig nem vettiink

fel hitelt! Ovatos beruhazéaspolitikat
folytattunk, és nem fogtunk profilunk-
tol idegen fejlesztésekbe. Mindig tobb
labon alltunk, és altaldban mindig jol
tudtunk banni a pénzzel.

— Beszélne arroél, hogy milyen straté-
giai hibakat kévettek el, ha egyaltalan
elkovettek, az elmillt 25 évben?

— Természetesen, ezt soha nem titkol-
tuk. A hibainkbol sokat tanultunk. Az
alkatrész-értékesitési tevékenységben
sajnos nem sikeriilt konvertalni a
miikodésiink elsé 15 évében Osszegyiilt
szakmai tapasztalatainkat a megval-
tozott piaci kortilményekhez. Mar
latjuk, hogy korabban kellett volna a
gumiabroncs-kereskedelmet elindi-
tani. Kinabol alkatrészeket 1994-ben
mi importaltunk els6ként. Nagyobb
figyelmet kellett volna szentelni a
kinai relaciénak. Es korabban kellett
volna elkezdeni a Karpat-medencei
terjeszkedést.

— Sikeres vallalkozdsanak van rovi-
den megfogalmazhato receptje?

— Van, ez a hitvalldsom és természete-
sen cégem vezetésének vezérlg elve is:
»Orando et laborando” — imadkozva és
dolgozva. Ez tartott meg és vitt minket
elGre.

Gratulalunk Onnek, az Eurotrade
Kft.-nek, valamint a tébb labon 4llo,
ma mar kiterjedt csaladi vallalkozas
egészének. Tovabbi sikereket, dinami-
kus fejlgdést és biztonsagot kivanunk!
Nagy sziiksége van az orszagnak a
sikeres hazai vallalkozasokra, melyek
példaképként, biztatasként is szolgal-
nak a tenni akarék szamara. u
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